CURSO _
COMUNICACAO
PERSUASIVA

DOCENTE

37 HORAS (12 HORAS SINCRONAS E 25
HORAS ASSINCRONAS)

JOAO FERNANDO

MAIS VALIAS: Dotar os formandos de métodos e MARTINS

boas praticas que lhes permitam compreender a
comunicacao persuasiva como uma ferramenta eficaz
na melhoria dos processos comunicativos inerentes ao
contacto social.
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PLANO CURRICULAR

0 PROCESSO COMPONENTE PRATICA

- Componente histéria e antropoldgica da persuasao - Analise de casos praticos

- Persuasao vs manipulacao - Exercicio final

- Modelos psicoldgicos aplicados a persuasao - Discussao de resultados e encerramento;

- A construcao empatica

- Modelos de persuasdo aplicados a construcdo empatica
- Principios de construcdo empatica na intervencao
persuasiva

- Exercicios de aplicacdo pratica;

COMPONENTE VERBAL-NAO VERBAL

- Gestos manuais, linguagem nao verbal em contactos
iniciais, expressoes faciais

- Estratégias verbais, paralinguistica, estruturacdo do
conteudo verbal

- Eixo espaco-tempo na construcao de uma relacao
empatica

- Exercicios de aplicacdo pratica;

DOCENTE

JOAO FERNANDO MARTINS

Licenciatura em Psicologia pré-Bolonha no Instituto Superior da Maia e Mestrado
em Medicina Legal e Ciéncias Forenses no Instituto de Ciéncias Biomédicas Abel
Salazar. Atualmente é aluno de Doutoramento no Programa Doutoral em Processos
Psicoldgicos e Comportamento Social da Universidade de Santiago de Compostela.
Psicélogo Clinico, Membro Efetivo da Ordem dos Psicélogos Portugueses com o
titulo de Especialista em Psicologia Clinica e da Saude, sendo também Orientador de
Estagios de Admissao a Ordem e Supervisor Clinico. Membro APA e EFPA.
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